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“La informacién empleada en la presente calificacion proviene de fuentes
oficiales; sin embargo, no garantizamos la confiabilidad e integridad de la
misma, por lo que no nos hacemos responsables por algtin error u omisién por
el uso de dicha informacién. Las calificaciones de la Calificadora de Riesgos
PACIFIC CREDIT RATING S. A. constituyen una evaluacién sobre el riesgo
involucrado y una opinién sobre la calidad crediticia, y, la misma no implica
recomendacion para comprar, vender o mantener un valor; ni una garantia de
pago del mismo; ni estabilidad de su precio.”

En comité de calificacion de riesgo, PCR decidié ratificar la calificacion de Fortaleza
Financiera de Financiera Qapaq S.A. en “peC”, con perspectiva “Estable”; con informacion
auditada al 31 de diciembre de 2025. La decision se sustenta en que Financiera Qapag ha
mostrado un fortalecimiento patrimonial, una recuperacion adecuada de la rentabilidad y una
mejora en la calidad de cartera respaldada por mayores coberturas, todo ello acompafiado
de una adecuada posicion de liquidez que supera los requerimientos regulatorios. Sin
embargo, estos avances se ven limitados por un posicionamiento de mercado aun rezagado,
indicadores de mora y cartera de alto riesgo que persisten por encima de los promedios del
sector, y resultados acumulados negativos de ejercicios anteriores que contintian afectando
la base patrimonial neta.

Estable.

Estrategia y posicion competitiva: Su estrategia comercial se centra en una cartera
de productos crediticios especificos de nicho, destacando soluciones innovadoras como
"Olla de Oro" y "Casas Comerciales", que mitigan el riesgo mediante garantias y flujos
automatizados. En el sector de financieras, Qapaq ocupa el séptimo lugar en cartera
total (S/ 214.9 MM, share de 2.5%) de 7 financieras y el séptimo lugar en tamafio de
patrimonio (S/ 67.7 MM, share de 3.5%).

Mejora en la calidad de cartera: Al cierre de 2025, la cartera de Qapaq crecié 1.5%
impulsada por los productos Casas Comerciales y Olla de Oro, en linea con la migracion
desde microcrédito hacia segmentos de riesgo estable con mayor rentabilidad. La
calidad crediticia mejord, pues la mora bajé de 8.7% a 7.5% anual y la cartera de alto
riesgo (CAR) se redujo de 14.5% a 8.9%, como resultado de castigos por S/ 32.1 MM
en 2025. Como consecuencia de la mejora de la calidad de cartera, el ratio de
provisiones sobre cartera atrasada pasé de 152.1% a 165.1% interanual y el ratio
provisiones sobre CAR pas¢ de 91.3% a 138.1% interanual, manteniéndose ambos
ratios acorde al sector de financieras.

Niveles de liquidez adecuados: Qapaq presenta una sélida posicion de liquidez, con
ratios en moneda nacional (28.0%) y extranjera (101.1%) muy superiores a los
promedios sectoriales y minimos regulatorios. La entidad mantiene excedentes
acumulados crecientes que alcanzan S/ 144.1 MM a 12 meses, y aunque existe un
descalce negativo de S/ 103.6 MM entre 1y 2 afios en moneda nacional, este es cubierto
con la liquidez acumulada. El plan de contingencia, con un RCL de 226% frente al
minimo de 105%, y las pruebas de estrés confirman que Qapaq cuenta con colchones
suficientes para afrontar crisis internas o sistémicas sin requerir financiamiento externo
adicional en los primeros seis meses.

Riesgo de mercado controlado: Al cierre de diciembre de 2025, Qapaq mantiene una
exposicién controlada y conservadora a riesgos de mercado. En riesgo cambiario, la
posicion contable positiva en moneda extranjera representa solo el 1.1% del patrimonio
efectivo, inferior al 1.4% del afo anterior, sin uso de derivados. En cuanto a riesgo de
tasa de interés, el Valor Patrimonial en Riesgo aumenté de 3.1% a 3.9% del patrimonio,
reflejando una mayor sensibilidad del valor econémico; sin embargo, la Ganancia en
Riesgo se redujo de 1.2% a 0.3% interanual, manteniéndose ambos indicadores en
niveles acotados y consistentes con una administracion prudente.

Mejora de los indicadores de solvencia: Al cierre de 2025, Qapaq fortalecié su
solvencia mediante la reduccién de sus pasivos en 11.9% y un crecimiento patrimonial
del 32.0% impulsado por las utilidades del ejercicio y el aporte de capital de S/ 10.5 MM
a finales de 2024. El patrimonio efectivo aumenté 61.2%, elevando el ratio de capital
global de 12.2% a 18.5% interanual, superando asi el minimo regulatorio (10.0%) y el
promedio sectorial (17.6%). Como resultado, el ratio de endeudamiento patrimonial
mejoré de 5.4x a 3.6x interanual, situandose por debajo de la media del sector de
financieras (4.3x).

Recuperacion en resultados financieros: Al cierre de 2025, Qapaq logré una sélida
recuperacion, revirtiendo pérdidas previas para alcanzar una utilidad neta de S/ 16.4 MM
(+S/ 29.3 MM). Este resultado se explica por un crecimiento del 9.9% en ingresos
(impulsado por créditos y la mesa de cambios) y una reduccién del 26.5% en gastos
financieros. Adicionalmente, las provisiones por créditos cayeron un 25.4% gracias a
una mejor gestion del riesgo. Como consecuencia, el ROE subi6 a 28.6% y el ROA a
5.2%, superando ampliamente los promedios del sector.
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Factores Clave

Mejora continua y significativa de los indicadores de calidad de cartera, reduciendo la morosidad por debajo del promedio del sector y manteniendo altos niveles de
cobertura.

Sostenibilidad de adecuados indicadores de solvencia, por encima del promedio del sector de financieras.

La generacion recurrente de utilidades que permita absorber de manera progresiva el saldo negativo de ejercicios anteriores mejoraria la calidad del patrimonio neto y
aumentaria la capacidad de distribucion de dividendos sin afectar la solvencia.

Deterioro abrupto de la calidad de la cartera, con un repunte de la morosidad por encima de los niveles actuales, lo que ejerceria presion sobre las provisiones y
resultados.
Caida en los niveles de capitalizacién que acerque el Ratio de Capital Global al minimo regulatorio, limitando su capacidad para enfrentar shocks financieros.

Deterioro sostenido de los indicadores de liquidez.

Metodologia Utilizada

La opinién contenida en el informe se ha basado en la aplicacién rigurosa de la metodologia vigente para calificacion de riesgo de instrumentos de deuda de corto,
mediano y largo plazo, acciones preferentes y emisores, cuya aprobacion se realizé en sesion N°001 del Comité de Metodologias con fecha 18 de octubre del 2022

Informacién utilizada para la Clasificacion

Informacion Financiera: EE.FF. auditados para el periodo diciembre 2021 — diciembre 2025.

Riesgo Crediticio: Manuales y politicas de gestiéon de riesgo de crédito, informes, detalle de la cartera, concentracion, detalle de cartera vencida. Indicadores oficiales
publicados por la Superintendencia de Bancos, Seguros y AFP’s (SBS).

Riesgo de Liquidez: Manuales y politicas de gestién de riesgo de liquidez, informes, estructura de financiamiento, modalidad de los depdsitos, detalle de principales
depositantes, anexos enviados a la SBS.

Riesgo de Mercado: Manuales y politicas de gestion de riesgo de mercado, informes, anexos enviados a la SBS.

Riesgo Operativo: Manual, informe de gestion de riesgo operativo y prevencion de lavado de dinero.

Riesgo de Solvencia: Anexos presentados a la SBS.

Limitaciones y Limitaciones Potenciales para la clasificacion

Limitaciones encontradas: No se encontré limitaciones respecto a la informacién presentada por la empresa.
Limitaciones potenciales: No se encontraron limitaciones potenciales.

Hechos de Importancia

El 25 de julio de 2025, Financiera Qapaqg S.A. informé que adquirié 27 unidades inmobiliarias (un local comercial, 20 estacionamientos y 6 depositos) ubicadas en el
edificio de su oficina principal en Av. Pershing N° 455, Magdalena del Mar, Lima. El valor total de la transaccion asciende a US$ 1,412,732

Contexto Econémico

La economia peruana registré un crecimiento acumulado interanual de +3.4% a nov-2025. Acorde al INEI, esta mejora se explicé por el dinamismo de casi todos los
sectores productivos, con excepcidn del sector telecomunicaciones y otros servicios. Los sectores que lideraron este crecimiento fueron comercio (+3.5%), manufactura
(+2.4%), agropecuario (+4.9%), mineria e hidrocarburos (+1.8%) y construccion (+5.9%). Estos sectores representan alrededor del 50% de la produccién nacional.

En detalle, a nov-2025, el desempefio del sector comercio se debe al buen desempefio del comercio al por mayor, el cual esta ligado a lubricantes, aceites y venta de
maquinaria pesada, en linea a la actividad minera, transporte, entre otros; asi como el buen desempefio al por menor relacionado a productos farmacéuticos, publicidad,
supermercados, entre otros por diversos eventos durante el afio. Respecto a la manufactura, destacé por la mayor produccion del subsector fabril primario, sustentado
en el desempefio de la industria de bienes de consumo como conservas, refinados de petréleo, carne y bienes de capital; y el no primario con un aumento importante de
bienes de capital. Paralelamente, el sector agropecuario, vinculada al comportamiento ascendente de la actividad agricola en productos del mercado interno y
agroexportacion, influenciados por mejores condiciones climaticas principalmente en la zona sur, asi como en el subsector pecuario por mayor volumen de producciéon de
ave, leche fresca, porcino y vacuno. Por su lado, la mineria fue impulsada por la produccién de zinc, plomo, cobre, oro y plata, mientras que en hidrocarburos, se registré
reduccién de gas natural y de liquidos de este, a pesar de la mayor produccion de petréleo crudo. En cuanto al sector construccion, su desempefio se vio reflejado en
el avance fisico de obras y el consumo interno de cemento, principalmente en inversion publica en construccion del gobierno regional y local, destacando mejoramiento de
avenidas concurridas y hospitales en lima y otras provincias.

PRINCIPALES INDICADORES MACROECONOMICOS

PBI (var. % real) -11.0% 13.6% 2.7% -0.6% 3.3% 3.4% 3.3% 3.0%
PBI Mineria e Hidrocarburos (var%) -13.4% 7.5% 0.35% 8.2% 2.0% 1.8% 2.2%, -0.5% 0.5%, 4.9%
PBI Manufactura (var%) -12.5% 18.6% 1.0% -6.7% 3.9% 2.4% 3.5%, 0.5% 3.1%, 2.9%
PBI Electr & Agua (var%) -6.1% 8.5% 3.9% 3.7% 2.4% 1.9% 2.1% 2.7%
PBI Pesca (var. % real) 4.2% 2.8% -13.7% -19.8% 24.9% 2.3% 0.2% 2.0%
PBI Construccion (var. % real) -13.3% 34.5% 3.0% -7.9% 3.6% 5.9% 5.7% 2.5%
Inflacién (var. % IPC)* 2.0% 6.4% 8.5% 3.2% 2.0% 1.4% 1.65%-2.0% 2.2%-2.25%
Tipo de cambio cierre (S/ por US$)** 3.60 3.97 3.81 3.71 3.73 3.36 3.40-3.45 3.50-3.55

Fuente: INEI-BCRP / Elaboracion: PCR
* BCRP: Variacién porcentual ultimos 12 meses / Informacién a nov-2025.
**SBS, tipo de cambio contable. Proyecciones: Encuesta de Expectativas BCRP dic-2025.
**BCRP, Reporte de Inflacién de dic-2025. Las Proyecciones de mineria e hidrocarburos estan divididas, respectivamente,
asi como el de manufactura en primaria y no primaria respectivamente.

El BCRP proyecta que la economia tendra una expansion de 3.3% en 2025, ligeramente mayor a lo estimado en el reporte de sep-2025, debido a un mayor crecimiento
esperado del sector agropecuario tras condiciones climaticas mas favorables durante el afio, mineria, manufactura primaria, construccién y comercio tras el aumento del
gasto privado y repunte de inversién publica.
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Para el 2026, el producto creceria 3.0% considerando principalmente un mayor gasto privado en construccién, comercio y servicios; asi como la recuperacién de la pesca
e hidrocarburos. No obstante, este escenario considera que el proceso electoral no llevaria un nivel de incertidumbre elevado. Asimismo, el BCRP proyecta que la la
inflacion interanual se mantenga dentro del rango meta, con tasas anuales de 1.5% en 2025 y de 2.0% en 2026 y 2027. Esta proyeccién considera, ademas, la reversién
de los choques de oferta, una actividad econémica alrededor de su nivel potencial, y expectativas de inflacién que gradualmente se aproximan al valor medio del rango
meta.

El balance de riesgos de la proyeccién de la inflacién se mantiene neutral. Entre los principales riesgos destacan: (i) un escenario de alta volatilidad financiera y salida de
capitales, asociado a factores internacionales o incertidumbre politica interna; (ii) debilitamiento de la demanda interna si se produce un contexto de inestabilidad politica
y social, que afectaria el consumo e inversion privada; y (iii) menor demanda externa ante una desaceleracion global —incluido un menor crecimiento de China— y un
mayor costo de financiamiento internacional, factores que podrian deteriorar los términos de intercambio y reducir la demanda por nuestras exportaciones.

El déficit fiscal acumulado (Ultimos 12 meses) se registré en -2.3% a nov-2025 y cerraria en -2.2% a dic-2025 (dic-2024: -3.4%), menor debido principalmente a la reduccion

de gastos no financieros del gobierno nacional, asi como incremento de ingresos corrientes por mayores precios de exportacion, regularizaciones, pagos a cuenta y
actividad econdmica. Se esperaria que este sea de -1.9% al 2026 y -1.6% al 2027.

Sector Microfinanciero

Al cierre de diciembre de 2025, el Sistema Financiero Peruano estuvo conformado por 49 entidades, que administraron activos por S/ 682.8 miles de millones, con un saldo
de créditos de S/ 444.2 miles de millones y depésitos de S/ 477.1 miles de millones. La estructura del sistema mantiene una alta concentracién en la banca multiple, que
representa el 83.6% de los activos, 83.4% de los créditos y 82.7% de los depdsitos, mientras que el segmento microfinanciero, integrado por 11 Cajas Municipales, 5 Cajas
Rurales, 7 Financieras y 5 Empresas de Créditos, conserva una participacion minoritaria, aunque relevante en la atencion del segmento MYPE. Durante 2025, el subsector
de empresas financieras registré una reduccién en sus colocaciones debido principalmente a un factor estructural: la conversién de Compartamos Financiera y Financiera
Crediscotia en bancos, lo que implicé su salida del segmento y su incorporacion a la banca multiple, evidenciando un proceso de reconfiguracion y mayor concentracion
del sistema.
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Fuente: SBS / Elaboracion: PCR

En el ambito regulatorio, desde octubre de 2024 entré en vigencia la Resolucion SBS N° 2368-2023, que incorpor6 el nivel de ventas o ingresos como criterio para la
clasificacion de créditos empresariales, generando una reclasificacion de la cartera y limitando la comparabilidad histérica por segmentos, especialmente en MYPE.
Asimismo, el sistema continué adecuandose al marco de Basilea lll, elevandose el requerimiento minimo del Ratio de Capital Global a 10% desde marzo de 2025.
Finalmente, durante el afio se debatieron propuestas para modificar la Ley de las Cajas Municipales; sin embargo, al cierre de 2025 estas iniciativas no prosperaron,
manteniéndose sin cambios el marco de gobierno corporativo aplicable al sector.

Colocaciones de entidades microfinancieras

Al cierre de diciembre de 2025, las colocaciones del sistema financiero no bancario totalizaron S/ 52.4 mil millones, registrando una disminucion respecto a diciembre de
2024 (S/ 55.0 mil millones) y revirtiendo la tendencia de crecimiento observada entre 2021 y 2023. Esta contraccion se explico principalmente por la fuerte reduccion del
saldo de las empresas financieras, que pasaron de S/ 14.4 mil millones a S/ 8.4 mil millones, asociada a la salida del segmento de dos entidades, tras su conversion en
bancos. En contraste, las Cajas Municipales de Ahorro y Crédito (CMAC) continuaron expandiendo sus colocaciones, alcanzando S/ 39.7 mil millones (dic-2024: S/ 36.6
mil millones), consolidando su posicion como principal actor del sistema. Por su parte, las Cajas Rurales y las Empresas de Créditos mantuvieron una participacién reducida
y sin variaciones significativas. En conjunto, la evolucién de las colocaciones refleja un proceso de reconfiguraciéon y mayor concentracién del sistema no bancario en las
CMAC, mas que un deterioro generalizado del crédito en el sector.
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Respecto a la calidad de cartera, los indicadores de morosidad del sistema no bancario mostraron una mejora general en 2025, en linea con la recuperacion observada
en el sistema financiero. La morosidad de las empresas financieras se redujo a 4.6% (dic-2024: 5.8%), de forma similar que las empresas de crédito, ubicandose entre los
niveles mas bajos del segmento. Por su parte, las Cajas Municipales registraron una reduccion a 5.5% (dic-2024: 6.0%), aunque contintian reflejando una mayor exposicién
al segmento MYPE, en tanto que las Cajas Rurales mostraron una mejora hasta 6.2% (dic-2024: 7.2%), manteniéndose como el segmento con mayor nivel de riesgo. En
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conjunto, la evolucién de la cartera evidencia una mejora en la calidad crediticia, aunque persisten diferencias en el perfil de riesgo segun el tipo de entidad y su
especializacion de cartera.

Los niveles de cobertura de provisiones del sistema no bancario mostraron una mejora general en 2025 respecto al afio previo. Las empresas financieras registraron el
mayor nivel de cobertura, alcanzando 171.6% (dic-2024: 155.7%), seguidas por las Cajas Municipales con 155.9% (dic-2024: 137.9%) y las empresas de créditos con
152.4% (dic-2024: 121.7%), evidenciando una adecuada capacidad para absorber potenciales deterioros de cartera. Por su parte, las Cajas Rurales presentaron una
cobertura de 147.9% (dic-2024: 133.1%), mostrando también una recuperacion, aunque en niveles relativamente menores frente a los otros segmentos.
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Al cierre de noviembre de 2025, el ratio de capital global del sistema no bancario se mantuvo en niveles adecuados y por encima del minimo regulatorio de 10%. Las
empresas financieras registraron el mayor nivel de solvencia, con un ratio de 17.6%, seguidas por las empresas de créditos con 17.2%. Por su parte, las Cajas Municipales
alcanzaron un ratio de 14.2%, mostrando estabilidad respecto a afios previos, mientras que las Cajas Rurales evidenciaron una mejora significativa hasta 14.3%, luego de
los niveles mas ajustados observados en periodos anteriores dada la intervencion de aportes de capital.
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Finalmente, la rentabilidad sobre patrimonio del sistema no bancario mostré una recuperacion generalizada, impulsada principalmente por la reduccién del gasto en
provisiones, en linea con la mejora observada en la calidad de cartera. Las Cajas Municipales registraron el mayor desempefio, con un ROE de 16.8% (dic-2024: 7.9%),
seguidas por las empresas financieras y las empresas de créditos, ambas con 15.0% (dic-2024: 5.7% y 9.9%, respectivamente), evidenciando una mejora significativa
respecto a los niveles observados en afios previos. Por su parte, las Cajas Rurales continuaron mostrando la rentabilidad mas débil del sistema; no obstante, presentaron
una recuperacién hasta 2.1% (dic-2024: -9.9%), retornando a terreno positivo tras varios afios de resultados negativos. En conjunto, el desempefio refleja una mejora del
resultado del sector asociada a un menor costo del riesgo, aunque persisten brechas relevantes entre segmentos segun su perfil operativo y nivel de eficiencia.

Colocaciones MYPE

Al cierre de diciembre de 2025, las colocaciones al segmento MYPE registraron S/ 90.0 mil millones (21.3% de colocaciones totales), registrando un crecimiento respecto
a diciembre de 2024 (S/ 84.2 mil millones) y consolidando la recuperacion del financiamiento a este segmento. La banca muiltiple lideré la expansién, con un saldo de S/
54.5 mil millones, seguida por las Cajas Municipales con S/ 29.8 mil millones, manteniendo ambas su rol protagénico en el financiamiento a las micro y pequefias empresas,
mientras que la participacion de Cajas Rurales, Empresas Financieras y Empresas de Créditos se mantuvo reducida (S/ 5.7 mil millones). En términos de calidad de
cartera, la morosidad MYPE mostré una mejora generalizada en 2025, situdndose en 6.1% para Cajas Municipales (dic-2024: 6.7%), 6.2% para Financieras (7.1%), 7.5%
para Cajas Rurales (9.0%) y 7.1% para Empresas de Créditos (7.6%); por su parte, la banca muiltiple registré el nivel mas alto con 9.0%, aunque con una reduccion
significativa respecto al 11.2% del afio previo. En conjunto, el segmento evidencia una expansion del crédito acompafiada de una mejora en la calidad de cartera, aunque
mantiene diferencias relevantes segun el tipo de entidad.

FINANCIERA QAPAQ 4



PACIFIC .
PCR' CREDIT PERU
RATING

S/ miles MM COLOCACIONES MYPES MOROSIDAD MYPES
100.0 84.2 200 15.0%
80.0 I
. 13.0%
00 54.2 58.5 595
- 11.09
- B = > N%
40.0 o
9.0% ,O\¥ 7.5%
) 6.2%
dic-21 dic-22 dic-23 dic-24 dic-25 5.0%
dic-21 dic-22 dic-23 dic-24 dic-25
= Banca Multiple = Cajas municipales Cajas rurales s Banca Multiple === Cajas municipales
Cajas rurales e Financieras
= Financieras ®Empresa de Créditos

e Empresa de Créditos

Fuente: SBS / Elaboracion: PCR

Analisis de la Institucion

Resena

Financiera QAPAQ S.A. es una entidad peruana de intermediacion financiera, subsidiaria de Orca Credit Holding LLC (EE. UU.), que posee el 99.99% de participacion.
Fundada en 2009 y autorizada por la SBS, absorbi6 a Profinanzas en 2012 y adopto su actual denominacion en 2014. Opera bajo la Ley General del Sistema Financiero
y cuenta con una red de 30 agencias a nivel nacional al 30 de junio de 2025, ademas de su oficina principal en Lima.

Grupo Econémico

QAPAQ forma parte de un grupo de empresas especializadas en microfinanzas, cuyo objetivo es ofrecer crédito, asesoria y orientacion financiera a personas y
microempresarios desatendidos por la banca tradicional. El grupo esta conformado por Banco Solidario S.A. (Ecuador), Banco de Antigua S.A. (Guatemala) y Financiera
Qapagq S.A. (Peru), todas subsidiarias de Orca Credit Holdings LLC, con sede en Estados Unidos. El grupo esta liderado y controlado por la familia Ribadeneira Quevedo,
un destacado conglomerado econémico-familiar fundado en 1936 en Ecuador, que opera en diversas lineas de negocio, incluyendo retail, logistica y automotriz, entre
otras.

99.92% 99.00%

99.40%

Fuente: Financiera Qapaq / Elaboraciéon: PCR

Responsabilidad Social Empresarial y Gobierno Corporativo

En materia de responsabilidad social, Financiera Qapaq ha identificado a sus grupos de interés y definido estrategias de participacion (especialmente con clientes y
proveedores) aunque sin sustentarlas en procesos formales de consulta. En el ambito ambiental, la entidad realiza acciones de comunicacién interna sobre eficiencia
energética, reciclaje y uso responsable de recursos, pero carece de politicas, programas o metas formalmente aprobadas. Como parte de su gestion de cambio climatico,
cuenta con asesoria especializada y ha optado por reducir su cartera agricola; sin embargo, no ha evaluado formalmente riesgos, oportunidades ni impactos financieros
derivados del clima. En lo social, promueve igualdad de oportunidades y linea de carrera, otorga beneficios de ley y considera criterios contra el trabajo infantil en sus
politicas crediticias, aunque sin programas estructurados. Asimismo, canaliza apoyo comunitario mediante concursos cuyos premios se destinan a la poblacion.

Respecto al gobierno corporativo, la financiera cuenta con instrumentos formales como el cédigo de ética (actualizado en setiembre 2025), el reglamento de junta general
de accionistas y el reglamento de directorio (actualizado en mayo 2025). Los accionistas de una misma clase gozan de igualdad de derechos, pueden incorporar puntos a
la agenda y delegar su voto conforme al reglamento. La convocatoria a juntas cumple el plazo estatutario de al menos diez dias. El directorio esta integrado por seis
miembros con especializacién en finanzas, riesgos, administraciéon y economia, con experiencia promedio superior a quince afios. Existe una definicién formal para la
seleccion de directores independientes basada en independencia econdémica y ausencia de vinculos con la administracién o el grupo de control. La organizacion cuenta
con un Manual de Gestién de Riesgos Integrales, un area de auditoria interna que reporta al directorio y una politica de seguridad de la informacién formalmente aprobada.

Accionariado, Directorio y Plana Gerencial
Orca Credit Holding LLC es el accionista mayoritario y controlador de Financiera Qapagq, poseyendo practicamente la totalidad de sus acciones (alrededor del 99.99%) y
proporcionando apoyo financiero y capital a la entidad, con sucesivos aportes de capital para fortalecer su solvencia.

Accionariado a diciembre 2025

Accionista Part. %
Orca Credit Holdings LLC 99.9%
Otros 0.1%
Total 100%

Fuente: Financiera Qapaq / Elaboraciéon: PCR

El Directorio de Financiera Qapaq esté presidido por Héctor Gonzalo Martinez Figueroa, contador auditor chileno con MBA y amplia trayectoria en el sector financiero
regional, quien lidera la entidad desde 2018 y ha ocupado cargos directivos en Banco Solidario y Banco de Antigua. Lo acompafan los directores independientes José
Eduardo Campos Corvacho, economista peruano con maestria en Canada y experiencia en directorios de empresas financieras y de consultoria, y Mark Ernst Hoffmann
Rosas, ingeniero industrial con MBA en Cornell y sélida trayectoria ejecutiva en el sector energético. Completan el Directorio Diego Fernando Calvache Nicola, ingeniero
matematico ecuatoriano con especializacién en estadistica, riesgos y direccion bancaria, actual presidente del Banco Solidario, y Joaquin Antonio Ribadeneira Quevedo,
profesional con formacién en literatura y MBA, con experiencia en directorios de instituciones financieras en Ecuador, Guatemala y Peru, conformando un equipo con
experiencia internacional y sélida formacion técnica y estratégica.

La plana gerencial de Financiera Qapaq esta liderada por Jorge Guillermo Gémez Robles, Gerente General desde mayo de 2025, economista con MBA en Finanzas por
ESAN y amplia trayectoria en el sistema financiero, con experiencia previa en gerencias financieras y generales en entidades de microfinanzas y banca. La gestién
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comercial esta a cargo de José Alejandro Garcia Suarez, con maestria en Direccion de Empresas y sélida experiencia en banca y comercializacion; la Division de Riesgos
es liderada por Marco Antonio Fernandez Acosta, ingeniero economista con mas de 15 afios en riesgos, negocios y auditoria en instituciones financieras; la Division de TI
y Procesos esté dirigida por Jomark Pablo Noriega Zapata, especialista en sistemas y transformacion digital con experiencia en banca; la Divisiéon de Administracion y
Finanzas esta a cargo de Marco Antonio Melgar Zamudio, con trayectoria en gestion humana en el sector financiero; y la Division Legal y Compliance es liderada por Javier
Augusto Barrenechea Mujica, abogado con maestria en Derecho de los Negocios y experiencia en asesoria legal en entidades supervisadas por la SBS, conformando un
equipo con sdlida formacion técnica y experiencia integral en el sistema financiero.

Directorio Plana Gerencial

Hector Gonzalo Martinez Figueroa Presidente del Directorio Jorge Guillermo Gomez Robles Gerente General
Mark Ernst Hoffmann Rosas Director independiente José Garcia Suarez Gerente de D,'V'S'on
Comercial
Joaquin Ribadeneira Quevedo Director Marco Fernandez Acosta GerenteR(ii:SgDcl)\gsmn de
Jose Eduardo Campos Corvacho Director independiente Jomark Noriega Zapata Gerente %?ig’g:n de Tly

Gerente de Division de
Administracién y Finanzas
Javier Augusto Barrenechea Mujica Gerente de Division Legal y

Compliance

Diego Fernando Calvache Nicola Director Marco Antonio Melgar Zamudio

Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR

Operaciones y Estrategias

Al cierre de diciembre de 2025, Financiera Qapaq cuenta con 30 oficinas y la oficina principal, una menos que a diciembre de 2024, como resultado del cierre de agencias
que realizo Qapaq porque estas no cumplian con los requerimientos minimos establecidos. Lima se mantiene como su principal plaza con 21 oficinas, sin variacién respecto
al afio previo; Junin registra una reduccion de 4 a 3 oficinas; mientras que su presencia en otros seis departamentos se mantiene estable con 7 oficinas en conjunto.

Por otro lado, al cierre de diciembre de 2025, Financiera Qapaq registré un total de 516 colaboradores, lo que representé un incremento neto de 58 personas (+12.7%)
respecto a diciembre de 2024. Este crecimiento se explica principalmente por el aumento de 55 empleados y 4 en la categoria “Otros”, mientras que el nimero de
funcionarios se mantuvo estable en 102 y el de gerentes se redujo en uno, situandose en 7.

Financiera Qapaq presenta una cartera de productos crediticios diversificada y altamente segmentada, dirigida a cubrir necesidades especificas de distintos perfiles de
clientes, desde nuevos usuarios sin historial crediticio hasta microempresarios establecidos y sectores especializados como el agricola. De hecho, los productos
comerciales de Qapaq se pueden clasificar en productos Core’, productos No-Core? y Fondos de Gobierno®. La estrategia comercial se basa en la inclusion financiera,
ofreciendo opciones de entrada como "Ponte tu bono" con incentivos por pago puntual, y en el apoyo al capital de trabajo y la inversion a través de productos especificos
como "Para tu Mercaderia" y "Para tu Maquinaria”. Un comdn denominador es la flexibilidad en los plazos, la posibilidad de elegir la fecha de pago, el uso de una amplia
red de agencias para el cobro y la aceptacion de seguros externos, lo que facilita el acceso del cliente. Los montos iniciales son accesibles (desde S/ 500 en "CrediAQUA"),
disefiados para ser una puerta de entrada a una relacion crediticia mas permanente. Analiticamente, la entidad demuestra una gestion del riesgo en donde vincula las
condiciones, como la tasa de interés, directamente al perfil crediticio del solicitante y al disefiar productos con garantias implicitas. Esto es evidente en créditos como
"Efectivo con Depésito a Plazo" y "Préstamo con Garantia de Joyas" (Olla de Oro), donde el riesgo se mitiga significativamente con colateral, permitiendo tasas
preferenciales. Es notable la innovacién en productos vinculados a activos y flujos especificos, como los créditos de "Casas Comerciales”, que utilizan un sistema de
recaudo para automatizar el cobro y reducir el riesgo de mora. Esta estrategia no solo asegura la recuperacion de la cartera, sino que fideliza al cliente, ofreciéndole
mejores condiciones tras un historial de pagos puntuales. En conjunto, la cartera refleja un equilibrio entre la expansion comercial agresiva en nichos desatendidos y una
gestion prudente del riesgo crediticio.

Como parte de la redefinicion estratégica implementada a finales de 2023, Qapaq ejecuté una profunda transformacion de su modelo de negocio orientada a restaurar la
rentabilidad y fortalecer su base patrimonial. La estrategia se centrdé en una optimizacion del mix de productos, reduciendo la exposicion al segmento de consumo para
priorizar el microcrédito y nuevos productos de mayor valor, como los créditos para Casas Comerciales y Olla de Oro. Paralelamente, se ejecut6 una reasignacion geografica
de la cartera, reduciendo la presencia en el sur del pais debido a la menor actividad en Microempresa y Agro, y redirigiendo el enfoque hacia Lima y el Territorio Norte,
donde se identific6 un mayor potencial de crecimiento. En el lado del pasivo, la diversificacién de ingresos mediante la implementacion de una mesa de cambios y el
incremento de la participacion de ahorros permitieron construir una estructura de fondeo mas equilibrada y eficiente. Esta hoja de ruta permitié a la financiera revertir la
tendencia negativa, alcanzando un resultado antes de impuestos positivo en noviembre de 2024 y cerrando el ejercicio 2025 con utilidad neta.

De cara al 2026, la prioridad estratégica de Qapaq sera consolidar y sostener la rentabilidad alcanzada, afianzando un desempefio operativo sélido y disciplinado. Para
ello, la gestion se enfocara en impulsar el crecimiento de los productos de mayor margen, especificamente los créditos Olla de Oro y para Casas Comerciales, manteniendo
a su vez la calidad y rentabilidad de la cartera urbana. La optimizacién de la estructura de fondeo mediante un esquema de financiamiento atomizado, junto con la
preservacion de la rentabilidad de la mesa de cambios, seran pilares fundamentales para fortalecer el margen financiero. Adicionalmente, la administracién pondra especial
énfasis en la retencion del talento clave y en el control riguroso de gastos, asegurando que estos se mantengan alineados con la estructura organizacional, todo ello sin
comprometer los estandares de calidad de cartera alcanzados.

Adiciembre de 2025, Financiera Qapaq se posiciona en el séptimo lugar entre siete entidades en el sistema de financieras peruano, en lo que respecta a cartera de créditos
directos, con un saldo total de S/ 214.9 MM. Si bien ocupa la ultima posicién en este segmento, evidencia una mejora en su participacion de mercado, la cual alcanzo6 el
2.5%, superando el 1.5% registrado a diciembre 2024, donde se ubicaba en la novena posicién de nueve financieras. Ademas, la institucion presenté un mejor desempefio
en la captacion de fondos, alcanzando la quinta posicion de seis en el rubro de depésitos totales, con un monto de S/ 231.2 MM y una participacion de mercado del 4.4%.
Este resultado refleja un avance frente al afio anterior, donde se situé séptimo de ocho financieras, con una participacién del 2.9%. Respeto al indicador de patrimonio
neto, Qapaq se ubico en el séptimo puesto con S/ 67.7 MM, lo que representd solo un 3.5% de participacion del sector, pese a haber incrementado este ratio desde el
1.5% de market share a diciembre 2024.

Por otro lado, a diciembre de 2025, el core de negocio de Financiera Qapaq se concentra en la colocacién de créditos directos de consumo no revolvente. En este
segmento, la institucion ha escalado al quinto puesto entre seis financieras en el Per(, desde la séptima posiciéon que ocupaba entre 8 entidades un afio antes. Este avance
en el ranking se explica por la salida de 2 financieras del sector de microfinancieras. De hecho, la cartera de consumo no revolvente de Qapaq pasé de S/ 111.6 MM a
diciembre 2024 a S/ 99.6 MM a diciembre 2025. Como resultado directo de este dinamismo, la participacién de mercado (market share) de la financiera en este rubro se
incremento, pasando de 2.0% a 3.1% interanual.

! Microcrédito, Impulso, Agricola, Consumo, Olla de Oro y Casas Comerciales.
2 Administrativo, Especiales (Back to Back) y Agricola (Rev).
3 Reactiva, FAE y MYPERU.
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Créditos Directos Depositos Totales Patrimonio

Financieras (“2.’7%&) (%) Financieras (l\g/)r':nt&) (%) Financieras ('VSI(/”I;ITIC\,II) (%)
1 Financiera Confianza 2,508 29.7 1 Financiera Confianza 1,858 35.5 1 Financiera Confianza 465 23.8
2 Financiera Oh! 1,779 21.1 2 Financiera Oh! 1,525 29.2 2 Mitsui Auto Finance 439 22.4
3  Mitsui Auto Finance 1,723 20.4 3 Financiera Efectiva 1,009 19.3 3 Financiera Efectiva 405 20.7
4 Financiera Efectiva 1,372 16.3 4 Financiera Proempresa 473 9.0 4  Financiera Oh! 374 19.1
5 Financiera Proempresa 507 6.0 5 Financiera Qapaq 231 4.4 5  Financiera Surgir 135 6.9
6  Financiera Surgir 328 3.9 6  Financiera Surgir 133 25 6  Financiera Proempresa 70 3.6
7 Financiera Qapaq 215 2.5 7 Financiera Qapaq 68 3.5

Fuente: Financiera Qapaq / Elaboraciéon: PCR

Analisis Financiero

Riesgo de Crédito

Evolucioén y estructura de la cartera

Al cierre de diciembre de 2025, la cartera de créditos directos de la entidad alcanzé los S/ 214.9 MM, registrando un crecimiento absoluto de S/ 3.1 MM (+1.5%) en
comparacion con el afo anterior. La expansion estuvo impulsada principalmente por el desempefio de los productos Casas Comerciales y Olla de Oro, que registraron
incrementos de S/ 33.2 MMy S/ 16.0 MM (+41.5%), respectivamente, consolidandose como los principales motores del portafolio. En contraste, se observé una contraccion
en Microcrédito (-S/ 28.2 MM, -25.5%), asi como en los segmentos Consumo (-S/ 6.5 MM, -62.3%), Agricola (-S/ 7.3 MM, -46.9%), Impulso (-S/ 0.9 MM, -8.6%) y Otros (-
S/ 3.2 MM), evidenciando una recomposicién del mix de colocaciones hacia productos de mayor dinamismo comercial, lo que permiti6 compensar parcialmente la caida
en lineas tradicionales y sostener el crecimiento agregado del portafolio. Esta composicion del portafolio responde a la estrategia adoptada por Qapagq de fortalecer los
productos Olla de Oro y Casas Comerciales, los cuales presentan menores niveles de riesgo y mayor rentabilidad en comparacién con microcrédito.

Asu vez, a diciembre de 2025, la estructura de los créditos directos por tipo evidencié una recomposicion relevante respecto a diciembre de 2024. Destaca la incorporacion
del segmento consumo revolvente, que pasé de no registrar participacion (0.0%) a representar el 21.3% del portafolio, resultado de una reclasificacion especifica de una
parte de los créditos de olla de oro de muy corto plazo. En contraste, el consumo no revolvente redujo su participacién de 52.7% a diciembre 2024 a 46.4% a diciembre
2025, aunque se mantuvo como el principal tipo de crédito. Asimismo, los segmentos empresariales mostraron una contraccién en su peso relativo, con microempresa
disminuyendo de 14.1% a 10.5% y pequefia empresa de 33.2% a 21.8%, lo que refleja una menor orientacion hacia créditos a unidades productivas y un mayor enfoque
en financiamiento de consumo, modificando el perfil de riesgo y composicién del portafolio.

COLOCACIONES DIRECTAS POR PRODUCTO (MM S/) CARTERA DIRECTA POR TIPO DE CREDITO
350.0 100.0% = —03%— —0:0%—  —0:4%— 0.0% 0.0%
14.1% 10.5%
300.0 301% 25.3% 25.0%
7. 80.0% '
250.0 24.7
72.4 .
200.0 : e . l 60.0%
150.0 38.5
0/
100.0 S 400%
50.0 i 20.0%
Dic-21 Dic-22 Dic-23 Dic-24 Dic-25 0.0%
= Microcrédito Consumo Olla de Oro Dic-21 Dic-22 Dic-23 Dic-24 Dic-25
m Agricola = Impulso m Casas Comerciales ~ ) .
mOtros = Consumo u Pequefias Emp. Microempresas m Medianas Emp.
Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR

Al cierre de diciembre de 2025, los créditos directos segun situacion estuvieron compuestos principalmente por cartera vigente por S/ 195.7 MM, la cual registré un
incremento interanual de S/ 14.7 MM (+8.1%). Por su parte, los créditos atrasados, que incluyen vencidos (S/ 14.3 MM, -S/ 2.6 MM, -15.2%) y en cobranza judicial (S/ 1.7
MM, +7.1%), totalizaron S/ 16.0 MM, mostrando una reduccién anual de S/ 2.4 MM (-13.2%), explicada principalmente por la disminucién de los créditos directos vencidos.
Asimismo, los créditos refinanciados y reestructurados se situaron en S/ 3.1 MM, con una contraccién de S/ 9.2 MM (-74.5%) frente al afio previo. Dichas reducciones, se
explican por los castigos de S/ 32.1 MM (-S/ 11.0 MM, -25.4%) al cierre de diciembre 2025. En consecuencia, la cartera de alto riesgo (CAR), definida como la suma de
créditos refinanciados y atrasados, alcanzé S/ 19.2 MM, evidenciando una caida interanual significativa de S/ 11.6 MM (-37.7%), lo que refleja una mejora en la calidad del
portafolio.

Por otro lado, los créditos directos orientados a actividades empresariales totalizaron S/ 69.4 MM al cierre de diciembre 2025, registrando una contraccion de 30.7% frente
alos S/ 100.2 MM reportados en diciembre de 2024. En términos relativos, su participacion dentro del portafolio bruto se redujo de 47.3% a 32.3%, evidenciando una
menor exposicién al segmento institucional y empresarial. Dentro de la composicion sectorial de los créditos a actividades empresariales, mostré una mayor concentracion
en Comercio, cuya participacion se incrementé de 45.8% a 47.5% interanual, consoliddandose como el principal sector atendido. Asimismo, Industria Manufacturera elevé
ligeramente su peso de 14.2% a 15.1%, al igual que Actividades Profesionales, Cientificas y Técnicas, que paso de 3.9% a 4.3% interanual. En contraste, Agricultura,
Ganaderia, Silvicultura y Pesca redujo su participacion de 22.4% a 19.7% debido a la decision de retirarse del sector agro peruano por los niveles de riesgos, y Alojamiento
y Servicios de Comidas descendit de 4.4% a 3.9%, mientras que “otros sectores” se mantuvo relativamente estable (9.4% a 9.5%).
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CREDITOS DIRECTOS SEGUN SITUACION (MM S/) COLOCACIONES DIRECTAS POR SECTOR
ECONOMICO
350.0
300.0 9.4%
Ofros sectores g 9.5%
250.0 Alojamiento y Servicios de 4.4%
Comidas B 3.9%
200.0 Actividades Profesionales, 3.9%
Cientificas y Técnicas ™8 4.3%
150.0 . 14.2%
Industria Manufacturera g 15.1%
100.0 Agricultura, Ganaderia, Silvicultura 22.4%
y Pesca I 19.7%
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Comercio  p . 47.5%
0.0
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= Vigentes Atrasados Refinanciados y Reestructurados Dic-24 mDic-25
Fuente: Financiera Qapagq / Elaboracion: PCR Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR

Calidad de cartera

A diciembre de 2025, los indicadores de calidad de cartera evidenciaron una mejora respecto al afio previo, aunque aun se mantienen por encima del promedio del sector
de financieras. El ratio de Cartera Atrasada sobre Créditos Directos (mora) se redujo de 8.7% a diciembre 2024 a 7.5% a diciembre 2025, mostrando una tendencia
favorable; no obstante, contintia superando el nivel sectorial, que descendi6 de 5.8% a 4.5% interanual. De igual forma, la Cartera de Alto Riesgo sobre Créditos Directos
disminuyé de 14.5% a 8.9% interanual, reflejando una mejora significativa en el perfil de riesgo del portafolio; sin embargo, permanece por encima del indicador del sector,
que paso de 8.4% a 6.2% interanual. En conjunto, la evolucion de estos ratios denota avances en la gestion del riesgo crediticio, aunque con brechas aun existentes frente
al sector de financieras.

De la misma forma, la estructura de créditos por categoria de riesgo del deudor mostré una mejora en la calidad del portafolio, reflejada en el incremento de la categoria
Normal de 75.3% a diciembre 2024 a 81.0% a diciembre 2025 y en la reduccion de las categorias CPP (de 5.0% a 4.4%), Deficiente (de 3.7% a 2.7%) y Dudoso (de 11.0%
a6.2%). No obstante, la categoria Pérdida registré un aumento de 5.0% a 5.8% interanual, evidenciando aun presiones en los tramos de mayor deterioro. En este contexto,
la Cartera Pesada disminuy6 de 19.7% a 14.7% interanual, mostrando un avance relevante en el perfil de riesgo; sin embargo, se mantiene por encima del promedio del
sector, que también mejor6 de 10.4% a 8.4% interanual, lo que indica que, pese a la evolucion favorable, la Financiera conserva una mayor exposicion relativa a créditos
de mayor riesgo frente al sistema.

INDICADORES DE MOROSIDAD CREDITOS SEGUN RIESGO DEUDOR
16.0% 100.0% 40.0%
.0% .0%
= = O g =
12.0% 80.0%
60.0%
20.0%
8.0% - 40.0%
4.0% 20.0%
0% -
0.0% 0.0%
0.0% Dic-21 Dic-22 Dic-23 Dic-24 Dic-25
Dic-21 Dic-22 Dic-23 Dic-24 Dic-25 mm— Pérdida (%)
— Dudlolso (%)
= Cartera Atrasada / Créditos Directos Deficiente (%)
o . mmm— CPP (%)
Cartera Atrasada / Créditos Directos (Sector) st Normal (%)
== Cartera de Alto Riesgo / Créditos Directos el Cartera Pesada (eje der.)
~@- Cartera de Alto Riesgo / Créditos Directos (Sector) === Cartera Pesada Sector (eje der.)
Fuente: Financiera Qapagq / Elaboracion: PCR Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR

Niveles de cobertura

Al cierre de diciembre de 2025, la financiera muestra un fortalecimiento significativo en sus niveles de cobertura frente a la morosidad y el riesgo crediticio. La relacién de
provisiones sobre cartera atrasada aumenté de 152.1 % a 165.1 % interanual, situdndose ligeramente por debajo del promedio sectorial, que pasé de 155.7 % a 171.6 %
interanual. De manera mas relevante, las provisiones sobre cartera de alto riesgo registraron un incremento notable, desde 91.3 % hasta 138.1 % interanual, superando el
promedio sectorial, que se elevo de 108.8 % a 126.3 % interanual.

COBERTURA SOBRE CARTERA ATRASADA COBERTURA SOBRE CARTERA DE ALTO RIESGO
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200.0% - 181.5% 171.6% 150.0% 138,1%
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_——um
150.0% - 126.3%
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0/ 4
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== Provisiones / Cartera Atrasada - Provisiones / Cartera de Alto Riesgo
Provisiones / Cartera Atrasada (Sector) Provisiones / Cartera de Alto Riesgo (Sector)
Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR Fuente: Financiera Qapaq / Elaboraciéon: PCR
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Al cierre de diciembre de 2025, Qapaq presenta una posicion solida de liquidez, con dindmicas diferenciadas entre monedas. El ratio de liquidez en moneda nacional se
redujo de 34.9 % a 28.0 % interanual debido al desembolso de créditos para el crecimiento del negocio, manteniéndose el indicador por encima del promedio sectorial, que
ascendio de 23.6 % a 24.5 % interanual, lo que indica un colchon prudente frente a obligaciones en moneda local. En moneda extranjera, la entidad registré un incremento
moderado del ratio, de 99.4 % a 101.1 % interanual, superando ampliamente el promedio sectorial de 66.9 %, reflejando una capacidad robusta para atender compromisos
en divisas y un manejo eficiente de sus recursos liquidos internacionales. De esta forma, los ratios de liquidez en MN y ME de Qapag se sitian por encima de los limites
regulatorios®.

RATIOS DE LIQUIDEZ BRECHAS DE LIQUIDEZ (MM S/)
o
160.0% 136.0% 160 - 133.3 144.1
140.0% oa3 1026 1032 107.9 112.6 1163
120.0% 99.0% 99.4% 101.1% 110 1
42.0 42.0
100.0% 60 - 39.3
80.0%
60.0% 0
0 - -4
40.0% 341% 34.9% 0% 40
20.0% 23.6% 25.0% 22.7% 23.4% = "
0.0%
Dic-21 Dic-22 Dic-23 Dic-24 Dic-25 -140 -
M 2M 3M 4M 5M 6M 7-9M 10- >1Aa>2Aa >5A
Ratio de Liquidez MN 12M  2A  5A
Ratio de Liquidez MN (Sector) GAP MN mm— GAP ME Equiv. MN

Ratio de Liquidez ME
= Ratio de Liquidez ME (Sector)

Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR

GAP Total Acumulado

Al cierre de diciembre 2025, Qapaq muestra una gestion de liquidez concentrada en los plazos cortos, con brechas positivas en moneda nacional principalmente en el
horizonte de 1 mes, que asciende a S/ 80.2 MM, y niveles menores entre 2 y 12 meses, indicando disponibilidad de recursos para atender obligaciones inmediatas y de
mediano plazo. En los plazos mayores a un afio, se observa una brecha negativa significativa de 103.6 MM de soles en el rango de 1 a 2 afios, lo que refleja una posicion
de descalce a largo plazo que podria requerir estrategias de refinanciamiento o ajuste en vencimientos de activos y pasivos. En los horizontes superiores a 2 afos, las
brechas son marginales o inexistentes, sugiriendo un impacto limitado sobre la liquidez estructural de la entidad.

Respecto a las brechas de liquidez en moneda extranjera, se encuentra concentrada en el corto plazo, con un excedente de S/ 14.0 MM en el horizonte de 1 mes, seguido
de brechas ligeramente negativas en los plazos de 2 a 12 meses, que oscilan entre -0.5 y -2.7 MM de S/, lo que indica un descalce moderado y manejable frente a
compromisos en divisas. En los plazos mayores a un afio, las brechas son minimas o inexistentes, reflejando que la exposiciéon a descalces de largo plazo en moneda
extranjera es limitada y que la entidad mantiene un equilibrio estructural adecuado en su liquidez internacional.

De esta forma, Qapaq presenta una posicion de liquidez total acumulada positiva en todos los plazos, con un excedente de S/ 94.3 MM en el primer mes, que se incrementa
progresivamente hasta S/ 144.1 MM en el horizonte de 10 a 12 meses, reflejando un solido colchén para atender obligaciones de corto y mediano plazo. En los plazos
mayores a un afo, la brecha se reduce a S/ 39.3 MM entre 1y 2 afios y se mantiene estable en torno a S/ 42.0 MM en los horizontes superiores a 2 afios, evidenciando
un equilibrio estructural sostenible y una gestién prudente de los vencimientos de activos y pasivos.

Plan de Contingencia de Liquidez

El sistema de alerta temprana combina indicadores cuantitativos con umbrales definidos para caracterizar la severidad de la crisis (moderada o severa). Se monitorean el
indice de Liquidez Global SBS (moderado: 14.0% en soles y 25.0% en ddlares; severo: 10.0% y 20.0% respectivamente), el Ratio de Cobertura de Liquidez (RCL)
(moderado: 110.0%; severo: 105.0%), los descalces de plazos en el primer mes (moderado: 5.0%; severo: -30.0%), la evolucién de depésitos (moderado: 5 dias
consecutivos de reduccion; severo: 9 dias) y el riesgo pais, asi como factores reputacionales como rumores o intervenciones de la SBS. El seguimiento histérico hasta
diciembre 2025 muestra que los indicadores de liquidez se mantienen holgadamente por encima de los umbrales criticos, con un RCL en 226% frente al minimo regulatorio
de 105% y un indice de Liquidez en soles de 27.9% versus el limite inferior de 10%, sin activacién de alertas cualitativas, lo que refleja una posicion de liquidez robusta al
cierre del periodo analizado.

Las estrategias de financiamiento diferenciadas para crisis sistémica e interna se sustentan en fuentes como operaciones de reporte con el BCRP, recompras de valores
y lineas de contingencia. Las pruebas de estrés incluidas demuestran que, en un escenario de crisis interna, las necesidades de liquidez acumuladas hasta el sexto mes
ascienden a S/ 8.9 MM en moneda nacional y S/ 2.6 MM en moneda extranjera (equivalente a S/ 8.7 MM), las cuales son cubiertas al 100% con el 50% (S/ 27.0 MM) del
excedente de liquidez de primera banda en soles (S/ 54.0 MM). Para el escenario de crisis sistémica, las necesidades en moneda extranjera desde el segundo mes son
cubiertas con el 50.0% (S/ 33.8 MM) del excedente en moneda nacional de la primera banda (S/ 67.7 MM), lo que implica que la entidad cuenta con colchones suficientes
para afrontar tensiones sin requerir financiamiento externo adicional en los primeros seis meses.

Riesgo Cambiario

Al cierre de diciembre de 2025, Qapaq mantiene una exposicion al riesgo cambiario muy limitada, con una evolucién interanual positiva. Los activos en moneda extranjera
aumentaron de S/ 22,467.0 miles a S/ 23,066.7 miles (+2.7%), mientras que los pasivos crecieron de S/ 21,942.0 miles a S/ 22,385.5 miles (+2.0%), generando una posicion
contable positiva que pas6 de S/ 524.0 miles a S/ 681.2 miles interanual. La entidad no registra posiciones en derivados ni ajustes por valor delta, por lo que la posicién
global en moneda extranjera coincide con la contable. Esta exposicion representé apenas el 1.1 % del patrimonio efectivo, disminuyendo respecto al 1.4 % del afio anterior,
lo que evidencia un manejo conservador y mas eficiente del riesgo cambiario interanual.

Posicion Contable Global (En Miles de Soles)

a. Activos en Moneda extranjera 3,632 3,163 22,164 22,467 23,067
b. Pasivos en Moneda extranjera 2,898 2,180 22,330 21,942 22,385
c. Posicién Contable en Moneda extranjera (a-b) 734 983 -166 524 681

d. Posicion Neta en Derivados en Moneda extranjera - - - - -

e. Valor Delta Neto en Moneda extranjera - - - - -

f. Posicion Global en Moneda extranjera (c+d+e) 734 983 -166 524 681

g. Posicion Global en Moneda extranjera/ Patrimonio Efectivo 2.1% 2.0% -0.3% 1.4% 1.1%

Fuente: Financiera Qapaq / Elaboraciéon: PCR
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Riesgo de Tasa de Interés

Al cierre de diciembre de 2025, el Valor Patrimonial en Riesgo se duplicé de S/ 1.1 MM a diciembre 2024 a S/ 2.2 MM a diciembre 2025, elevando su incidencia sobre el
patrimonio efectivo de 3.1% a 3.9% interanual, lo que refleja una mayor sensibilidad del valor econédmico ante variaciones en tasas. En contraste, la Ganancia en Riesgo
se redujo de S/ 0.4 MM a S/ 0.2 MM (-58.6%) interanual, disminuyendo su peso relativo de 1.2% a 0.3% del patrimonio efectivo. En conjunto, si bien la exposicion patrimonial
muestra un aumento moderado, los niveles se mantienen acotados y consistentes con una gestién prudente del riesgo de tasa de interés.

Riesgo Operativo

Al cierre de diciembre de 2025, el perfil de riesgo operativo de Qapaqg se mantuvo alineado con los niveles de apetito definidos, sin registrarse KRIs que superaran los
umbrales de alerta o tolerancia. En operaciones de agencias, la tasa de aperturas tardias fue 0.6%, por debajo del limite de 1%. En tesoreria, no se evidenciaron excesos
de efectivo en boveda (0%) y el descuadre en la proyeccion de encaje fue marginal (US$ 15.3), significativamente inferior al umbral de US$ 10,000. En ciberseguridad, los
indicadores de bloqueo de amenazas y actualizacion de agentes antimalware se situaron entre 97% y 99%, superando el estandar interno de 95%. En gestién humana, la
rotacion (4%) y las vacaciones pendientes (2%) permanecieron en niveles controlados. Asimismo, las pérdidas por riesgo operacional representaron apenas el 0.02% del
margen bruto, muy por debajo del limite de 0.45%, lo que evidencia una baja materializacién de eventos y un entorno de control efectivo.

Durante diciembre, la gestion de incidentes demostré adecuada capacidad de respuesta y continuidad del negocio. Se registraron cinco eventos vinculados a interrupciones
en la atencion al publico: una caida de comunicaciones (25 minutos de duracién total, con solo 10 minutos de indisponibilidad efectiva tras activar contingencias mediante
datos moviles y el sistema PULSE) y cuatro cortes de energia que acumularon 610 minutos, de los cuales Unicamente 11 minutos impactaron la atencion gracias a la
activacion oportuna de grupos electrégenos. La indisponibilidad real totalizé 21 minutos en el mes, manteniendo una estabilidad operativa de 100%, por encima del limite
de alerta (99%) y de tolerancia (98%). El proveedor de telecomunicaciones cumplié integramente los SLA contratados y ningun incidente superd los 30 minutos de
afectacion, por lo que no fue requerido su reporte a la SBS. En conjunto, los resultados reflejan la efectividad de los planes de contingencia y la solidez del marco de control
operativo.

Riesgo de Solvencia

Al 31 de diciembre de 2025, los pasivos totales de Qapagq se situaron en S/ 246.1 MM, reflejando una disminucion de S/ 33.3 MM (-11.9%) respecto al cierre del afio anterior.
Esta reduccion se explicé principalmente por la contraccion de las obligaciones con el publico en S/19.0 MM (-7.4%) y la caida de las obligaciones en circulacion
subordinadas en S/10.7 MM. Adicionalmente, intereses y otros gastos por pagar y otros pasivos descendieron S/2.1 MM y S/ 1.9 MM, respectivamente, mientras que
cuentas por pagar y provisiones mostraron cambios marginales. Dentro de las obligaciones con el publico, que sumaron S/238.3 MM, la disminucién estuvo impulsada por
los depésitos de ahorro y a plazo, que se redujeron en S/ 7.9 MM (-4.8%) y S/ 14.9 MM (-16.8%), respectivamente, mientras que los depdsitos restringidos permanecieron
estables. Por su parte, otras obligaciones aumentaron S/ 3.9 MM, atenuando parcialmente la reducciéon general en este rubro. En conjunto, la evolucién de los pasivos ha
sido resultado de una estrategia aplicada por Qapaq, de retiro programado de pasivos.

Respecto al patrimonio de la financiera, se situé en S/ 67.7 MM al cierre de diciembre 2025, registrando un incremento de S/ 16.4 MM (+32.0%) impulsado principalmente
por el sélido resultado neto del ejercicio (S/ 16.4 MM), que revierte la tendencia negativa previa. El capital social aumenté en S/ 10.5 MM (+11.5%) (alcanzando S/ 101.6
MM), por un aporte de capital realizado con el objetivo de fortalecer el Patrimonio de la Financiera en el mes de diciembre 2024, que paso6 a formar parte del capital social
desde marzo 2025, fecha en que fueron inscritos en los Registros Publicos. Por su parte, los resultados acumulados mostraron un saldo negativo de S/ 50.3 MM, con una
variacién desfavorable de S/ 12.9 MM que refleja la absorcion de pérdidas de ejercicios anteriores. En conjunto, la evolucién patrimonial denota una mejora en la capacidad
de generacion interna de recursos, aunque aun persisten resultados acumulados negativos que afectan la base patrimonial neta.

PASIVO Y PATRIMONIO (MM S/)
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Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR

Respecto al patrimonio efectivo de la Financiera, ascendié a S/ 59.4 MM, lo que representé un incremento sustancial de S/ 22.6 MM (+61.2%) respecto al afio anterior,
consolidando una base patrimonial de mayor solvencia para respaldar sus operaciones. El incremento se explicé por las utilidades que genero la compafiia en el periodo
y también a un ligero incremento en las provisiones voluntarias que mantiene Qapaqg. De hecho, Qapaq indico que la estrategia serd mantener todo lo que genere la
compaiiia en utilidades, y asi, no repartir dividendos en 2026.

De esta forma, el ratio de capital global de la financiera se situé en 18.5% al cierre de diciembre 2025, experimentando un fortalecimiento respecto al 12.2% registrado en
diciembre 2024, lo que refleja una notable mejora en su capacidad de solvencia para respaldar los activos ponderados por riesgo. De esta forma, se encuentra por encima
del limite establecido por la SBS (RCG minimo regulatorio: 10.0%)°. Este incremento contrasta con la evolucién del sector de financieras, cuyo ratio promedio se contrajo
ligeramente de 19.4% a 17.6% en el mismo periodo, evidenciando que la financiera ha logrado no solo revertir su posicion de desventaja relativa sino superar al promedio
sectorial.

En consecuencia, al cierre de diciembre de 2025, los indicadores de solvencia de la financiera reflejan un significativo fortalecimiento patrimonial, en marcado contraste
con la tendencia del sector de financieras. El ratio de endeudamiento patrimonial se redujo de 5.4x a diciembre 2024 a 3.6x a diciembre 2025, ubicandose por debajo del
promedio sectorial (4.3x), lo que evidencia una menor dependencia de financiamiento externo en relacién con su base patrimonial. De manera consistente, la relacion entre
pasivo total y capital social mas reservas descendié de 3.1x a diciembre 2024 a 2.4x a diciembre 2025, mientras que el sector experimenté un incremento de 4.1x a 4.5x,
confirmando una posicion de holgura relativa superior.

> Mediante Resolucion SBS N° 3952-2022, el plazo de adecuacion para el requerimiento del limite global establecido en el articulo 199 de la Ley General es: i) 8.5% de
enero 2023 a marzo 2023, ii) 9% de Abril 2023 a Agosto 2024, iii) 9.5% de Setiembre 2024 a Febrero 2025 y iv) 10% de Marzo 2025 en adelante.
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RATIO DE CAPITAL GLOBAL ENDEUDAMIENTO PATRIMONIAL (VECES)
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Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR

Resultados Financieros

Al cierre de diciembre de 2025, los ingresos financieros alcanzaron los S/ 124.7 MM, registrando un crecimiento interanual de S/ 11.2 MM (+9.9%). Los ingresos generados
por los créditos directos fueron la principal fuente generadora de ingresos, totalizando S/ 97.2 MM, con un aumento de S/ 4.8 MM (+5.2%), impulsado por el cambio en la
estructura del portafolio y el crecimiento del saldo de cartera. Asimismo, se observa una contribucién relevante y creciente de los ingresos por diferencia de cambio, que
ascendi6 a S/ 14.8 MM con un incremento de S/ 5.2 MM (+53.8%), debido a los buenos resultados de la mesa de cambios que implementd Qapaq hace un par de afios,
que ha tenido un crecimiento importante en niumero de clientes, nimero de operaciones y volumen de operaciones. Adicionalmente, el rubro de otros ingresos financieros
mostré un incremento de S/ 3.2 MM (+40.1%) (totalizando en S/ 11.2 MM), compensando con creces la leve contraccion registrada en los rendimientos del disponible e
inversiones.

Respecto a los gastos financieros, se situaron en S/ 22.3 MM al cierre de diciembre de 2025, experimentando una reduccién interanual de S/ 8.0 MM (-26.5%), atribuible
principalmente a una menor carga por obligaciones con el publico, las cuales disminuyeron en S/ 8.5 MM (-41.7%) hasta los S/ 11.9 MM. Asimismo, se observo un descenso
en los costos asociados a obligaciones en circulacion subordinadas y primas al Fondo de Seguro de Depdsitos, cada uno con una contracciéon de S/ 0.6 MM, lo que
contribuy6 positivamente a la estructura de costos. En contraste, el rubro de otros gastos financieros mostré un incremento de S/ 1.6 MM (alcanzando S/ 8.2 MM). En
conjunto, la evolucién decreciente de los gastos financieros evidencia una optimizacién del pasivo y un menor costo de fondeo, fortaleciendo el margen de intermediacion
de la entidad.

Como consecuencia de ambas variaciones, el margen financiero bruto se situé en S/ 102.4 MM, reflejando una mejora de S/ 19.3 MM (+23.2%) interanual. En cuanto a la
gestion del riesgo crediticio, se observa una evolucion positiva en la calidad de la cartera y en la politica de provisiones. Las provisiones para créditos directos disminuyeron
en S/ 9.3 MM interanual (-25.4%), situandose en S/ 27.3 MM, explicado por la estrategia de salir del segmento micro e incrementar la participacion en segmentos nichos
(olla de oro, casas comerciales) en donde las cosechas vienen mejor. Esta reduccion del gasto por deterioro, en un contexto de crecimiento de los ingresos, permitié que
el margen financiero neto ascendiera a S/ 75.1 MM, con un aumento de S/ 28.6 MM (+61.4%).

El analisis de la estructura operativa muestra un crecimiento equilibrado entre los ingresos por servicios (S/ 4.7 MM, +S/ 1.3 MM) y los gastos administrativos (S/ 53.2 MM),
estos ultimos con una reduccion interanual de S/ 2.1 MM (-3.8%). Esta combinacion de mayor eficiencia administrativa y diversificaciéon de ingresos generé un margen
operacional neto de S/ 23.1 MM, lo que representé un incremento de S/ 30.3 MM, revirtiendo presiones operativas previas y fortaleciendo los resultados antes de partidas
extraordinarias. Finalmente, el resultado neto del ejercicio fue de S/ 16.4 MM, registrando un crecimiento de S/ 29.3 MM respecto al afio anterior. Este notable incremento
se explica por la mejora en todos los niveles de margen y por un control efectivo de la carga tributaria, la cual disminuy6 en S/ 1.8 MM.

De esta forma, al cierre de diciembre de 2025, Qapaq evidencié una recuperacién sustancial en sus indicadores de rentabilidad, revirtiendo por completo los resultados
negativos registrados en el ejercicio previo. El ratio de Utilidad Anualizada sobre Patrimonio Promedio (ROE) se situd en 28.6%, lo que represent6 una mejora respecto al
-27.3% de diciembre 2024, ubicandose ademas por encima del promedio sectorial (15.0%). En linea con ello, el retorno sobre Activo Promedio (ROA) alcanzé 5.2%, frente
al -3.3% del afio anterior, superando la referencia del sector de financieras (2.9%).

INDICADORES DE RENTABILIDAD
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Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR

FINANCIERA QAPAQ 11



PACIFIC
CREDIT
RATING

Anexos
Activos
Disponible 41,377 88,202 95,147 91,464 75,963
Inversiones Netas de Provisiones 5,007 26,445 4,952 7,923 4,972
Créditos Netos 251,459 307,985 276,314 182,333 186,753
Vigentes 249,080 306,082 273,442 180,979 195,693
Refinanciados y Reestructurados 3,583 5,749 5,416 12,300 3,132
Atrasados 17,615 23,725 27,336 18,470 16,030
Provisiones -18,254 -26,504 -28,639 -28,097 -26,470
Intereses y Comisiones no Devengados -565 -1,067 -1,243 -1,319 -1,631
Cuentas por Cobrar Netas de Provisiones 2,977 2,571 2,297 1,371 1,290
Rendimientos por Cobrar 8,106 8,762 7,858 6,587 6,838
Bienes Realizables 292 813 1,563 810 558
Inmuebles, Mobiliario y Equipo Neto 13,543 14,038 13,428 11,655 15,944
Otros Activos 28,963 25,527 29,640 28,453 21,418
Activos 351,724 474,343 431,199 330,595 313,736
Pasivos
Obligaciones con el Publico 258,464 395,339 351,605 257,309 238,331
Depdsitos de Ahorro 59,203 129,810 154,148 165,222 157,286
Depdsitos a Plazo 198,398 264,213 195,375 88,819 73,902
Depdsitos Restringidos 5 14 475 62 24
Otras Obligaciones 858 1,301 1,607 3,206 7,119
Adeudos y Obligaciones Financieras 18,321 2,822 283 0 0
Cuentas por Pagar 30,780 15,882 7,061 5,875 6,161
Intereses y Otros Gastos por Pagar 4,996 7,737 6,675 3,400 1,305
Otros Pasivos 14 267 181 1,979 122
Provisiones 1,237 1,394 1,032 47 151
Obligaciones en Circulaciéon Subordinadas 0 10,693 10,693 10,713 0
Pasivos 313,812 434,133 377,529 279,323 246,070
Patrimonio
Capital Social 86,842 61,106 76,106 91,106 101,606
Capital Adicional y Ajustes al Patrimonio 9,000 0 15,000 10,500 0
Reservas 2,235 0 0 0 23
Resultados Acumulados -35,437 -7,929 -20,895 -37,435 -50,334
Resultado Neto del Ejercicio -24,727 -12,966 -16,540 -12,899 16,371
Patrimonio 37,913 40,210 53,670 51,271 67,666
Pasivo + Patrimonio 351,724 474,343 431,199 330,595 313,736
Ingresos Financieros 57,406 112,755 126,945 113,490 124,740
Gastos Financieros 16,018 23,097 32,344 30,389 22,340
Margen Financiero Bruto 41,388 89,658 94,600 83,101 102,400
Provisiones para Créditos Directos -23,135 -32,547 -46,127 -36,577 -27,300
Margen Financiero Neto 18,253 57,112 48,473 46,524 75,100
Ingresos por Servicios Financieros 4,559 6,063 5,162 3,480 4,736
Gastos por Servicios Financieros -3,599 -6,000 -7,569 -1,936 -3,591
Ganancia (Pérdida) por Venta de Cartera 0 3,231 375 0 0
Margen Operacional 19,212 60,405 46,440 48,069 76,244
Gastos Administrativos -51,812 -64,598 -63,804 -55,295 -53,191
Margen Operacional Neto -32,599 -4,193 -17,363 -7,226 23,053
Provisiones, Depreciacién y Amortizacion -2,442 -2,998 -3,167 -1,781 -6,162
Otros Ingresos y Gastos -1,396 -1,067 -910 -1,604 -69
Resultado antes de Impuesto a la Renta -36,437 -8,258 -21,441 -10,611 16,822
Impuesto a la Renta -11,710 4,708 -4,901 2,288 451
Resultado Neto del Ejercicio -24,727 -12,966 -16,540 -12,899 16,371

Fuente: Financiera Qapaq / Elaboraciéon: PCR



PACIFIC
CREDIT
RATING

FINANCIERA QAPAQ S.A.

Cartera Directa Bruta (M S/) 270,278 335,557 306,195 211,749 214,855
Colocaciones Totales (M S/) 270,278 335,557 306,195 211,749 214,855
Normal (%) 83.4% 83.3% 80.4% 75.3% 81.0%
Con Problemas Potenciales (%) 5.6% 4.5% 5.1% 5.0% 4.4%
Deficiente (%) 2.5% 3.0% 3.4% 3.7% 2.7%
Dudoso (%) 4.2% 4.5% 5.4% 11.0% 6.2%
Pérdida (%) 4.3% 4.7% 5.7% 5.0% 5.8%
Cartera Pesada 11.0% 12.2% 14.5% 19.7% 14.7%

Fuente: Financiera Qapaq / Elaboraciéon: PCR

FINANCIERA QAPAQ S.A.

Calidad de activos

Cartera Atrasada / Créditos Directos 6.5% 7.1% 8.9% 8.7% 7.5%
Cartera Atrasada / Créditos Directos (Sector) 5.4% 5.5% 6.8% 5.8% 4.5%
Cartera Ref. y Reestruc. / Créditos Directos 1.3% 1.7% 1.8% 5.8% 1.5%
Cartera Ref. y Reestruc. / Créditos Directos (Sector) 4.6% 2.9% 2.7% 2.5% 1.6%
Cartera de Alto Riesgo / Créditos Directos 7.8% 8.8% 10.7% 14.5% 8.9%
Cartera de Alto Riesgo / Créditos Directos (Sector) 10.0% 8.4% 9.6% 8.4% 6.2%
CAR + Castigos 12M / Créditos Directos + Castigos 12M 20.8% 15.4% 22.5% 29.0% 20.8%
CAR + Castigos 12M / Créditos Directos + Castigos 12M (Sector) 24.1% 15.1% 17.5% 18.4% 14.7%
Cartera Pesada / Créditos Directos 11.0% 12.1% 14.4% 19.7% 14.7%
Cartera Pesada / Créditos Directos (Sector) 10.9% 9.7% 11.8% 10.4% 8.4%
Provisiones / Cartera Atrasada 103.6% 111.7% 104.8% 152.1% 165.1%
Provisiones / Cartera Atrasada (Sector) 208.0% 181.5% 150.2% 155.7% 171.6%
Provisiones / Cartera de Alto Riesgo 86.1% 89.9% 87.4% 91.3% 138.1%
Provisiones / Cartera de Alto Riesgo (Sector) 112.3% 119.7% 107.4% 108.8% 126.3%
Provisiones / Cartera Pesada 61.5% 65.1% 65.0% 67.7% 84.7%
Provisiones / Cartera Pesada (Sector) 103.3% 103.1% 87.1% 87.5% 93.2%
Provisiones / Créditos Directos 6.8% 7.9% 9.4% 13.3% 12.3%
Provisiones / Créditos Directos (Sector) 11.2% 10.0% 10.3% 9.1% 7.8%
Liquidez

Ratio de Liquidez MN 23.6% 34.7% 22.7% 34.9% 28.0%
Ratio de Liquidez MN (Sector) 27.2% 25.0% 23.0% 23.4% 24.5%
Ratio de Liquidez ME 48.8% 58.6% 136.0% 99.4% 101.1%
Ratio de Liquidez ME (Sector) 78.4% 99.0% 84.5% 65.9% 66.9%
Solvencia

Ratio de Capital Global 8.2% 9.4% 12.1% 12.2% 18.5%
Ratio de Capital Global (Sector) 17.5% 16.2% 18.6% 19.5% 17.6%
Pasivo Total / Capital + Reservas (veces) 3.5x 7.1x 5.0x 3.1x 2.4x
Pasivo Total / Capital + Reservas (veces) (Sector) 4.7x 5.0x 4.7x 4.1x 4.5x
Endeudamiento Patrimonial (veces) 8.3x 10.8x 7.0x 5.4x 3.6x
Endeudamiento Patrimonial (veces) (Sector) 4.5x 4.3x 4.5x 4.0x 4.3x
Rentabilidad

ROAE 12M -63.7% -28.2% -39.2% -27.3% 28.6%
ROAE 12M (Sector) 5.2% 15.0% 3.8% 5.7% 15.0%
ROAA 12M -6.3% -3.1% -3.8% -3.3% 5.2%
ROAA 12M (Sector) 0.9% 2.8% 0.7% 1.1% 2.9%
Margen Fin. Neto / Ingresos Financieros 31.8% 50.7% 38.2% 41.0% 60.2%
Margen Fin. Neto / Ingresos Financieros (Sector) 53.7% 57.2% 39.2% 41.9% 52.0%
Margen Operativo Neto / Ingresos + Serv. Fin. -52.6% -3.5% -13.1% -6.2% 17.8%
Margen Operativo Neto / Ingresos + Serv. Fin. (Sector) 9.2% 17.1% 51% 8.6% 16.5%
Margen Neto / Ingresos + Serv. Fin. -39.9% -10.9% -12.5% -11.0% 12.6%
Margen Neto / Ingresos + Serv. Fin. (Sector) 3.9% 10.4% 2.5% 4.4% 10.2%
Eficiencia

Gastos de Admi. 12M / Activo Rent. Prom. 16.2% 18.9% 17.4% 17.4% 19.2%
Gastos de Admi. 12M / Activo Rent. Prom. (Sector) 12.6% 12.7% 12.7% 12.7% 13.2%
Gastos de Admi. / Ingresos + Serv. Fin. 83.6% 54.4% 48.3% 47.3% 41.1%
Gastos de Admi. / Ingresos + Serv. Fin. (Sector) 49.4% 43.0% 40.5% 39.1% 40.8%

Fuente: Financiera Qapaq / Elaboracion: PCR



